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PERHATIAN

Anda dinasihatkan untuk sentiasa mengikuti

Facebook “Fahdi Ghazali” dan website kami iaitu,

FunnelEvo.com untuk mengikuti perkembangan

terkini dan terbaru mengenai pemasaran melalui

kaedah Sales Funnel.



PRAKATA

Tiktok dan Shopee boleh ke digabungkan? Kedua-dua platform ini adalah antara 2

platform yang wajib ada di dalam setiap peranti rakyat Malaysia. Tapi kedua-dua

platform ini memberikan 2 fungsi yang berbeza.

Tiktok adalah platform media sosial dimana tempat kita menonton video. Shopee

pula adalah platform beli belah atas talian. Jadi macam mana nak gabungkan

kedua-dua platform ini?

Untuk anda naikkan jualan di Shopee, anda perlukan ramai yang masuk ke kedai

Shopee anda betul? Persoalannya, apa cara paling mudah yang anda boleh buat

untuk tarik trafik tinggi masuk ke kedai Shopee anda?

Apa kata anda tarik trafik dari Tiktok?

Dengan syarat anda perlu sediakan video. Video tersebut akan menjadi alat untuk

menarik pengguna Tiktok untuk masuk ke kedau Shopee anda.

Dah sedia nak belajar?

Fahdi Ghazali



“Kedua-dua platform gergasi ini boleh

digabungkan untuk tingkatkan lagi jualan

anda dengan cara menarik trafik dari

Tiktok masuk ke kedai Shopee anda”



#1 Pengenalan

Bonus Tiktok Shopee
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Pengenalan

Bila anda berniaga di Shopee, anda perlu dapatkan trafik tinggi untuk masuk ke

kedai anda. Semakin tinggi yang masuk ke kedai anda, secara tidak langsung

jualan anda juga akan meningkat betul?

Ada banyak cara untuk anda tarik trafik masuk ke kedai anda. Tanpa bantuan

mana-mana platform lain juga anda boleh naikkan trafik. Dengan hanya gunakan

platform Shopee anda juga boleh dapatkan jualan untuk produk di Shopee.

Tapi kalau ada platform yang anda boleh gunakan secara percuma kenapa tidak

kan. Dalam bonus ini, saya akan kongsikan dengan anda cara untuk anda

gabungkan kedua-dua platform ini untuk naikkan lagi jualan produk anda di

Shopee.
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#2 Cara Tarik Trafik

Dari Tiktok
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Cara Tarik Trafik dari Tiktok

Ada satu benda penting yang perlu anda sediakan untuk anda gunakan Tiktok iaitu

VIDEO. Tiktok adalah platform media sosial yang khususkan kepada perkongsian

video. Jadi untuk langkah permulaan anda perlu sediakan video terlebih dahulu.

Video yang bagaimana anda perlu sediakan?

Untuk anda tarik trafik masuk ke Shopee, anda perlu sediakan video yang

berkaitan dengan barang jualan anda. Jika anda jual tudung, anda perlu sediakan

video berkaitan dengan tudung.

Contoh video yang anda boleh sediakan adalah video tutorial cara pakai tudung

yang anda jual. Dari video tersebut anda boleh letakkan link kedai Shopee anda.

Saya akan kongsikan dengan anda cara untuk anda letakkan link kedai Shopee

anda di topik seterusnya.

Video yang anda perlu sediakan hanyalah video-video ringkas yang boleh menarik

perhatian mereka yang menonton video anda. Apa sebab utama pelanggan

membeli dengan anda?

Kebanyakkan pelanggan mula membeli bila emosi video anda sampai kepada

mereka. Bila mereka tengok cara anda pakai tudung nampak cantik, maka itu sudah

cukup untuk menarik perhatian mereka untuk beli produk tersebut.
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Contoh senarai video berkaitan shawl di Tiktok.

Kalau saya takde idea nak buat video apa macam mana? Mesti akan ada tanya

soalan ni kan?
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Jangan risau, anda pergi ke akaun Tiktok anda. Taip sahaja di kotak carian barang

yang anda jual. Tiktok akan keluarkan senarai video yang berkaitan dengan

barangan yang anda cari. Dari video-video tersebut anda boleh jadikan contoh dan

mula rakam video anda sendiri.

Gambar di bawah adalah contoh senarai video dengan carian Baju Kurung

Shopee.

Jadi sekarang anda sudah boleh mula rakam video untuk barangan Shopee anda.
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Tips untuk anda rakam video Tiktok

Untuk pastikan video anda berkualiti tinggi, anda perlu rakam video yang nampak

seperti seorang yang professional. Tapi bukanlah sampai ke tahap anda perlu beli

kamera yang mahal dan sebagainya.

Video yang anda rakam perlu menarik. Bukan hanya video kosong sahaja. Anda

perlu edit video tersebut untuk nampakkan video tersebut lebih interaktif. Tiktok

sudah sediakan kepada anda effect dan fungsi-fungsi edit video yang banyak.

Anda boleh jadikan video yang ada tontonan yang tinggi sebagai contoh untuk

video anda. Tengok bagaimana cara mereka rakam. Macam mana video tersebut di

edit dan sebagainya.

Dari mana nak mula?

#Langkah 1 - Rakam Video

Tiktok membenarkan anda untuk rakam 3 durasi masa video iaitu;

1. 15 saat

2. 60 saat

3. 3 minit

Pilihan durasi adalah bergantung kepada jenis video yang anda rakam. Semakin

lama durasi video, semakin sukar untuk anda kekalkan penonton untuk tonton

video anda.
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Jadi jika anda rakam video dengan durasi panjang, pastikan video tersebut menarik

dan boleh kekalkan penonton untuk tonton sehingga tamat.

#Langkah 2 - Masukkan Musik ke Video

Tiktok juga ada sediakan kepada anda senarai musik yang anda boleh gunakan

untuk video anda. Musik-musik tersebut boleh digunakan secara percuma tanpa

perlu risaukan isu hakcipta.

Musik yang anda pilih perlulah sesuai dengan video yang anda rakam. Musik boleh

menjadi salah satu cara untuk anda kekalkan penonton untuk tonton video anda.

Jadi untuk video jualan jangan pula anda gunakan lagu putus cinta. Pilih lagu yang

menaikkan mood atau rancak.
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#Langkah 3 - Masukkan Tulisan ke Video

Untuk tambahkan hiasan video anda, masukkan tulisan ke dalam video anda.

Contoh, anda boleh letakkan tajuk video.

Contoh video dengan tulisan.

Ikuti 3 langkah ini dan sediakan video khas berkaitan dengan produk jualan anda di

Shopee. Untuk topik seterusnya saya akan kongsikan cara untuk anda letakkan link

kedai Shopee anda di Tiktok.
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#3 Cara Letak Link

Shopee di Tiktok
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Cara Letak Link Shopee di Tiktok

Untuk makluman anda, anda tidak boleh kongsikan link di video Tiktok atau pun

di komen. Link yang anda letakkan di komen tidak boleh di klik. Jadi pengguna

Tiktok yang menonton video anda perlu copy komen tersebut dan letakkan di

browser mereka.

Langkah tersebut agak sukar untuk pengguna Tiktok. Untuk selesaikan masalah

tersebut, anda perlu letakkan link kedai anda di bahagian bio akaun Tiktok anda.

Saya akan kongsikan dengan anda cara untuk anda letak link yang berbeza di bio

akaun Tiktok anda.

Anda boleh letak link seperti dibawah di bio akaun Tiktok anda.

Macam mana caranya? Kita akan guna satu platform yang dinamakan linktr.ee.
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#4 Cara Cipta Link

Menggunakan

Linktree
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Cara Cipta Link Menggunakan Linktree

Langkah pertama, anda perlu ada akaun Linktree terlebih dahulu.

Anda boleh ke https://linktr.ee/ untuk daftar akaun anda. Kemudian klik Sign Up.

Masukkan maklumat anda.
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Untuk permulaan gunakan pakej percuma sahaja ye.

Kemudian, anda boleh cipta senarai menu untuk bio akaun Tiktok anda.
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Klik Add New Link dan masukkan link kedai Shopee anda.

Untuk tambah ikon Shopee, klik pada ikon Thumbnail.

Untuk ikon Shopee, anda boleh cari di google.com. Taip sahaja ‘Icon Shopee’.
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Anda boleh tambah beberapa menu lain lagi ke dalam senarai link Linktree anda.

Untuk cantikkan lagi link Linktree anda, anda boleh klik pada menu Appearance.

Masukkan nama profil anda dan sedikit deskripsi berkenaan anda.
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Anda juga boleh menukar tema mengikut kreativiti anda. Anda hanya dibenarkan

untuk menggunakan tema percuma. Sekiranya anda ingin gunakan template yang

dikunci, anda perlu naiktaraf akaun Linktree anda kepada akaun berbayar.

Awal-awal guna yang percuma dulu tau. Guna dahulu tema yang ringkas. Bila dah

dapat jualan nanti, baru boleh plan untuk ambil akaun berbayar. Berjimat cermat

amalan mulia :D
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Hasil akhir link Linktree.

Link dah ada. Dekat mana nak letak link ni? Link Linktree ini anda perlu letakkan

di bio akaun Tiktok anda.
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#5 Cara Letak Link

Linktree di Bio

Tiktok
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Cara Letak Link Linktree di Bio Tiktok

Masuk ke akaun Tiktok anda dan klik Profile.

Kemudian klik Edit Profile.

Seterusnya klik Bio dan masukkan link Linktree anda tadi.
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Dan bio anda sudah ada link Linktree anda.

Sekarang macam mana anda nak sampaikan kepada mereka yang tonton video

anda untuk mereka pergi ke bio anda.

Caranya adalah dengan pin komen di video anda. Letakkan sahaja komen ‘Link di

Bio’ dan pinned kan komen tersebut. Mudah kan?
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Penutup

Untuk pastikan video anda mencapai tontonan yang tinggi, pastikan video yang

dirakam menarik dan berkualiti. Fokus anda adalah untuk ramaikan mereka yang

tonton video anda.

Dari situ, anda boleh tarik trafik Tiktok untuk lawati kedai Shopee anda. Video di

Tiktok lebih mudah untuk sampai kepada ramai orang berbanding

platform-platform media sosial yang lain.

Dan kelebihan Tiktok anda boleh gunakan platform mereka secara percuma sahaja.

Tapi kalau nak capai lebih ramai penonton dalam masa yang singkat, anda perlu

belajar cara untuk iklankan video anda di Tiktok.

Melalui iklan video akan dapat menarik lebih ramai penonton. Saya harap anda

dapat belajar sesuatu dari bonus ini. Jangan bertangguh. Mulakan dari sekarang.

Rakam sahaja dahulu video barangan yang anda jual di Shopee. Sediakan

banyak-banyak video. Anda tidak tahu video mana dan video yang bagaimana

pengguna Tiktok suka untuk tengok.

Akhir kalam

“ Kalau nak buat sesuatu, buat sungguh-sungguh! Kalau tak

nak buat tak payah buat!”

Fahdi Ghazali
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